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Moory

Moory grundades 2021 med ambitionen att géra batlivet
enklare och roligare. P& bara ndgra ar har foretaget vuxit till
att bli en av Sveriges storsta natbutiker for battillbehér, med
ett stort sortiment och forsdljning i 14 europeiska lander.

Bakom Moory stdr entreprendrer med ldng erfarenhet av att bygga
framgdngsrika e-handelsbolag som bland annat Bythjul, Mekster och
Cykelkraft. Den gemensamma namnaren har varit att salja
produkter som mdnga upplever som komplexa och traditionellt
foredrar att kopa i fysisk butik.

Battillbehor dr inget undantag. Att vdlja rGtt ankare, propeller eller
sdkerhetsutrustning kan krdva bdde kunskap och vdagledning. Darfor
IGgger Moory stort fokus pd att gora kopupplevelsen enkel, med
tydlig information och snabba leveranser.

Men ett brett sortiment, stark tillvaxt och internationell expansion
staller ocksa héga krav pd inkop, lagerstyrning och kapitalbindning.
Med tusentals lagerforda artiklar, ldnga ledtider och en stark
satsning pd egna varumdarken har effektiv lageroptimering blivit en
avgorande del av foretagets tillvaxtresa.

Vi traffade en av Moorys grundare och VD, Torkel Hallander, for att
prata om hur foretaget arbetar med inkopsplanering och vilken roll
EazyStock spelar i att stotta den fortsatta expansionen.



Fran Excel och magkdénsla till
datadriven inkopsplanering

Utmaning

Ndr Moory grundades vaxte sortimentet snabbt. Med
tiotusentals artiklar, stora kapitalinvesteringar och hoga
ambitioner for tillvaxt blev inkop och lagerstyrning
snabbt en strategiskt viktig fraga.

Inledningsvis hanterades prognoser och inkopsplanering med relativt
enkla metoder. Foretaget arbetade i stor utstrackning i Excel och
byggde successivt upp lagret genom att kopa in en artikel i taget och
fylla pd& nar efterfrdgan uppstod. Torkel Hallander, grundare och VD
pd Moory, forklarar:

“Det var ganska enkelt, kép alit av alla. Vi hade tagit in mycket
kapital och hade férmdnen att kunna vara offensiva. Men innan
EazyStock hade vi egentligen ett ganska rudimentdrt system i
Excel.”

Samtidigt med erfarenhet frdn flera tidigare e-handelsbolag visste
grundarna pd Moory vilka risker som féljer med snabb tillvéxt och
stora lagerinvesteringar.



“Om man tittar pd mdnga konkurser inom e-handel handlar
problemen ofta om att man inte har tillréickligt bra kontroll 6ver
lager och inkép. Féretag gadr sdllan under fér att de inte tjanar
pengar. Det som vdlter ett féretag dr ndstan alltid likviditeten,”

sager Torkel.

FOor Moory blev det darfor tidigt viktigt att f& bra kontroll over
efterfrdgan, inkop och kapitalbindning for att kunna fortsdtta vdxa
utan att bygga upp onodigt stora lager.

Med en redan en stabil lagerlésning pd plats genom 3PL-partnern
Boxflow och Ongoing WMS, kunde Moory istdllet fokusera pd ndsta
steqg i utvecklingen: skapa battre kontroll dver efterfrdgan, inkép och
kapitalbindning. I samma veva blev bolaget rekommendera att kolla
in EazyStock for lageroptimering och inkopsplanering.

“Det kéindes bara som att det hdr dr toppen. Det hér mdste vi ha.
Vi har verkligen inte dngrat det. Vi ér supernéjda,” séger Torkel.




EazyStock + Ongoing som nav
i inkopsplaneringen
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Losning

Som en del av implementeringen integrerades EazyStock
med Moorys befintliga lagerhanteringssystem Ongoing
WMS. For Moory handlade det inte bara om att infora ett
nytt system, utan om att bygga upp ratt arbetssatt med
en partner som kunde stotta verksamheten i takt med att
den vadxte.

“Alla upplever Jonas (CSM pé EazyStock) som otroligt pedagogisk
och hjélpsam. Vi har hela tiden kdnt ett starkt stéd och en genuin
vilja att hjdlpa oss fa ut s mycket som mdéjligt av systemet. Det
har varit véldigt vardefulit fér oss,” sager Torkel.

Med ett sortiment pa tiotusentals artiklar, anvander Moory EazyStock
for att automatisera och strukturera efterfrdgeprognoser,
lagerstyrning och inkopsplanering. Varje morgon genererar systemet
inkopsforslag baserat pd forsdljningshistorik, ledtider, servicenivder
och lagerstatus. Som ett datadrivet foretag ville Moory minimera det
manuella arbetet ytterligare, vilket ledde till en I6sning dar
EazyStocks inkopsforslag automatiskt godkanns och fors vidare till
foretagets bestdllningssystem. Resultatet ar en skalbar och effektiv
inkopsprocess som kan hantera ett mycket stort sortiment med
begransad administration.


https://ongoingwarehouse.com/
https://ongoingwarehouse.com/

“EazyStock goér varje morgon ett férslag pd vad som behéver
képas in, och i normalfallet genomfér vi inképen utifran de
férslagen. Systemet rédknar ut hur mycket vi behéver fylla pa for
att hela tiden hdlla en rimlig séikerhetsnivd,” sdger Torkel.

Moory har |I6pande arbetat med att finjustera parametrar for bland
annat servicenivder, bestdllningspunkter och sdkerhetslager. En
viktig del av arbetet har ocksd varit att anvdnda sdsongsprofiler pd
gruppniva foér att hantera den kraftiga sGsongsvariation som praglar
marknaden for battillbehor. Genom att analysera efterfrdgan inom
produktgrupper kan EazyStock aven skapa prognoser for nya artiklar
med begransad forsaljningshistorik.

Utover de dagliga inkopsforslagen anvander teamet
prognosrapporter samt export av order- och prognosdata for vidare
analys. Det gor det mojligt att kombinera EazyStocks
rekommendationer med foretagets overgripande strategi kring
tillvaxt, kapitalbindning och satsningen pd egna varumarken.

“I grunden arbetar vi genom att sétta parametrarna, Idta
EazyStock generera inképsférslag och sedan fylla pa lagret utifran
dem. Men det krdver ocksd att vi hela tiden arbetar aktivt med
hur vi vill prioritera lagret och vdra investeringar,” sdger Torkel.



Hog inkopseffektivitet med
tiotusentals artiklar och en
inkopare

Resultat

For Moory handlar resultatet av EazyStock inte bara om
battre prognoser, utan om att skapa kontroll i en
verksamhet som vaxer snabbt. Detta med en
inkopsprocess dar en person i huvudsak ansvarar for de

dagliga inkopen.

Jonas Borgman som dr Customer Success Manager pd EazyStock
och kundansvarig for Moory, lyfter dven detta:

"Jag har arbetat med lageroptimering i néstan tio Gr och Moory
tillh6r utan tvekan ett av de mest imponerande exemplen pd
inképseffektivitet jag har stétt pd. Trots ett sdnt sortiment pé
tiotusentals artiklar skéts det dagliga inképsarbetet i huvudsak
av en person.”

I takt med att verksamheten har vuxit har Moory ocksd utvecklat sitt
arbetssatt och anvander inkops- och eventkalendrar i EazyStock for
att anpassa inkop efter sasongsvariationer, ledtider och olika
leverantorers forutsattningar. Just nu arbetar teamet vidare med att
forfina upplagget ytterligare genom att anpassa kalendrarna annu
battre utefter ett stort antal fabrikers ledtider och verksamhetens

kassaflode.



For Moory har den stérsta vinsten varit att gda fran enklare Excel-
baserad planering till en mer strukturerad och datadriven process.

“Jag tror att en av de stérsta anledningarna till att mdnga e-
handelsféretag binder fér mycket kapital och har svart att fé ihop
kassaflédet dr att de inte riktigt har koll pa vad de har i lager, hur
ofta produkterna séljer och néir de behéver fyllas pd. Dér tror jag
att vi redan idag é&r betydligt mer optimerade nér det gdéiller
kapitalbindning én mdanga andra féretag,” séger Torkel Hallander.

Samtidigt ser Moory EazyStock som mer an ett verktyg for inkopare.
For foretaget ar det en central datakalla i arbetet med att optimera
kassaflode, planera framtida inkop och stodja den fortsatta
satsningen pd egna varumadarken.

“Det finns ingen hdr som tycker att EazyStock har blivit mindre
relevant nu ndr vi har Al. Tvartom. Vi tycker att det ér superbra
och vill anvénda EazyStock dnnu mer,” avslutar Torkel Hallander.

For Moory har EazyStock blivit en viktig del i foretagets datadrivna
arbetssatt. Prognoser, lagerbeslut och inkopsplanering baseras i hog
grad pa data snarare dn magkdnsla, vilket skapar bdttre
forutsattningar att fatta beslut i takt med att verksamheten vaxer.
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Ta reda pa mer

Ta reda pa hur EazyStock kan hjalpa er att
digitalisera inkopsprocessen och arbeta
smartare.

Boka en demo


https://www.eazystock.com/sv/boka-demo/
https://www.eazystock.com/sv/boka-demo/
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