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Campingvaruhuset

Campingvaruhuset ar Nordens storsta leverantor av
campingutrustning, med allt frdn reservdelar till smarta
tillbehor for vardagscampare och langfardsresendrer.
Foretaget ar familjeagt och grundades 2008, men rotterna
strdcker sig ldngt tillbaka. Med 6ver 50 ars erfarenhet inom
camping och friluftsliv har de varit en sjalvklar aktor i
branschen sedan 1968.

I dag sdljer Campingvaruhuset bdde online, med leveranser till 6ver
20 lander, och via sin 2500 kvm stora butik strax utanfor Enkoping.
Har finns aven en 900 kvm stor taltutstallning, och lagret vagg i

vagg.

I en bransch med stora sasongsvariationer och med ett brett och
vdxande sortiment, s& stdlls héga kundkrav pd inkép och
lagerstyrning.




Fel varor i lager och manuella
processer

Utmaning

Med ett sortiment pa omkring 17 000 artiklar blev det allt
svdarare att halla hyllorna fyllda med rdtt produkter, utan
att samtidigt binda kapital i felaktiga artiklar och
overlager.

Campingvaruhusets delagare, Gustav Henriksson, beskriver
situationen:

“Vi hade mest koll pa det som redan var slut eller Idg pa
kundorder. Ddremot hade vi inte sérskilt bra framférhdllning i att
ha produkterna pa lager innan de sdldes, det slutade ofta med att
vi bestdllde hem dem i efterhand.”

Inkopsprocessen var bdde tidskrdvande och ineffektiv, eftersom
mycket skéttes manuellt och krdvde omfattande genomgdngar av
ordrar, ndigot som gjorde planeringen osdker. Den kraftiga
sasongsstyrningen inom campingbranschen forvarrade utmaningen
ytterligare. Under hogsasong okade ordervolymerna snabbt, och
efterfrdgan skiftade kraftigt mellan olika artiklar.



Nar inkopsplaneringen inte hadngde med ledde det ofta till:

e Sommarprodukter som blev kvar p& hyllorna éver vintern

e Populdra artiklar som tog slut nar kunder stod redo att handliaq,
bdde online och i butik

e Kapitalbindning i fel sortiment och missad forsaljning av ratt
produkter

“Vi lade extremt mycket tid pa att ga igenom och bestdlla ordrar,
men dnda blev det fel i vilka artiklar vi hade hemma. Vi hade helt
enkelt inte tillréickligt bra koll,” berdttar Gustav.

Campingvaruhuset behovde en losning som kunde ge battre kontroll
over lagernivder, minska det manuella arbetet och méjliggora
proaktiva inkop baserat pd efterfrdgan och sdsong.




Kraftfull
prognosfunktionalitet med
koppling till Business Central

Losning

Efter reckommendationer att titta pa EazyStock jamforde
Campingvaruhuset flera alternativ. Valet foll pa
EazyStock tack vare det anvandarvanliga granssnittet,
den fardiga integrationen mot Microsoft Business Central
och den avancerade prognosberdkningen.

“Vi tittade dven pd en annan Iésning men i sluténdan var det
prognosberékningarna som avgjorde. EazyStock klarade det,
vilket de andra faktiskt inte gjorde. Det blev den avgérande
faktorn fér oss,” berdttar David Linder, IT-ansvarig pd
Campingvaruhuset.

Implementeringen gick smidigt, och gjordes i samarbete med
EazyStocks dedikerade Customer Success Manager, Jorgen
Wagendahl. David beskriver processen:



“Det var vdldigt smdrtfritt. Vi hade sd ineffektiva processer innan
att vi var taggade pd att komma igdng. Nér vi vél kom éver fa
initiala fragetecken blev det enkelt, EazyStock dr straightforward.
Med det nya gréinssnittet, Evolution, blev det dessutom riktigt
trevligt att jobba i. Det dr tydligt. klicka pa Order Lines, filtrera fram
det man vill jobba med och sétt igdng det dagliga arbetet.”

Ndar artikeldata och orderfléden var pd plats, genom integrationen till
Business Central kunde teamet snabbt borjeC@®eReVigistemet.

“Sa snart vi fick allt att rulla som det skulle, med artikeldata och
rdtt falt, var det bara att tuta och kéra,”

For Gustav var enkelheten en avgorande faktor:

“Det var viktigt att systemet skulle vara smidigt fér oss som
jobbar med inképen dagligen. Vi ville slippa behéva be David om
rapporter hela tiden, utan sjélva kunna arbeta effektivt i
systemet.”
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hanteras.




Effektivare inkop, rdatt varor i
lager och frigjort kapital

Resultat

Efter implementeringen av EazyStock har
Campingvaruhuset sett stora forbdattringar i bade
arbetssatt och lagerstruktur. En av den mer patagliga
forandringen ar tidsbesparingen.

“Idag gdr arbetet otroligt mycket snabbare, vi sparar flera timmar
per person och dag,” berattar Gustav.

Med EazyStock har féretaget fatt battre kontroll dver lagernivderna
och sakerstallt att ratt artiklar finns i lager vid ratt tidpunkt. Detta ar
sarskilt viktigt i en bransch med kraftiga sadsongsvariationer, dar
efterfrdgan skiftar snabbt mellan sommar och vinter. Nagra konkreta
forbattringar:

e Ratt varor i lager och ratt antal, minskad risk for slutsdlda
storsaljare

e Mindre kapital bundet i felaktiga artiklar och overlager

e Battre koll pd osdljbara produkter, vilket gor det mojligt att sdlja
ut i tid



Med den frigjorda tiden kan teamet som jobbar med inkopen aven
fokusera pd strategiska uppgifter, som att identifiera artiklar som
riskerar att bli fordldrade. Funktioner i EazyStock foér att arbeta med
overlager (som excess stock-listan) anvands aktivt for
lagerrensningar infor stora forsaljningsperioder som Black Week och
for att skapa plats fér nya produkter infor varen.
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Excess Stock- Excess stock
listan ar ett
effektivt verktyg
for att arbeta
strukturerat med
lagerrensning
och frigora
bundet kapital.
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For att planera infor kommande sdsonger anvander
Campingvaruhuset en rapport som satts upp i EazyStocks for
ldngsiktig inkdpsprognos (Purchase Forecast Report). Rapporten ger
en tydlig oversikt dver vilka varor som sdljer dGterkommande pd
sdasongsbasis och rekommenderar ndr bestdllningar bor goras. Pa sa
satt kan Campingvaruhuset exempelvis planera att ta hem en viss
procent av varorna i mars och resten i juni, utan att behéva ga
igenom artikel for artikel manuellt.

En viktig effekt av arbetet ar att kapital har frigjorts.
Campingvaruhuset har kunnat rensa ut felaktiga saldon och
optimera lagret, vilket skapar utrymme for nya produkter och
storsaljare.



Eftersom foretaget verkar i en bransch med stora sasongsvariationer
har man dessutom implementerat sasongsprofiler per artikelgrupp.
Detta ger mer traffsakra prognoser och relevanta inkopsforslag,
vilket gor planeringen traffsakrare, enklare och mer [onsam.

“Vi har tidigare haft ett hégt lagervérde, men med fel varor.
Samtidigt saknades storsdljarna ndr kunderna behévde dem. Det
var svdrt fér oss att férutse behovet och planera rétt. Nu har vi
mycket bdttre kontroll 6ver vilka produkter vi ska ha hemma och i
vilka méngder. Det har gjort en enorm skillnad,” berattar Gustav.

Aven den fysiska butiken har dragit nytta av EazyStock. Prognoserna
gor att butikssdljarna kan fokusera pd kundservice istallet for
administration. I och med att det ar separata lagerstallen, med
separata kvantiteter, sd kan EazyStock ta det i beaktning nar
inkdopen gors, vilket minskat behovet av intern kommunikation och
att dven butik far ratt produkter pd hyllorna.

Konkreta forbattringar:

e Dagliga inkopsforslag hanteras snabbt och effektivt

e Excess Stock-listan anvands aktivt infor kampanjer som Black
Week och lagerrensningar for att frigora kapital

e Ldngsiktiga prognosrapporter ger battre planering infor
kommande sdsonger

e Automatiserade nivder for butikslager sparar tid och minskar
intern kommunikation

“EazyStock har hjéipt oss med helheten egentligen, att minska
vart lagervdrde, men att vi har mer av rétt produkter i lager och
butik som faktiskt sdljer,” avslutar Gustav, deldgare Campingvaruhuset.
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Ta reda pa mer

Ta reda pa hur EazyStock kan hjalpa er att
digitalisera inkopsprocessen och arbeta
smartare.

Boka en demo


https://www.eazystock.com/sv/boka-demo/
https://www.eazystock.com/sv/boka-demo/

