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Nextera Packaging
Nextera Packaging (Nextera) helpt groeiende 
voedselverwerkers bij het kopen van verpakkingen die 
speciaal zijn ontworpen voor hun voedingsmiddelen, 
geoptimaliseerd zijn voor hun processen en op schaal zijn 
gebouwd. 

In tegenstelling tot traditionele distributeurs combineren zij 
productkennis op fabrikantniveau met hoogwaardige distributie-
capaciteiten. Zo worden zij een adviserende partner voor de klant, 
die ervoor zorgt dat hun voedsel met minder vallen en opstaan ​​in de 
juiste verpakking terechtkomt.



De uitdaging

De uitdaging
Het Nextera-team beheert meerdere productlijnen van 
ongeveer 6.000 SKU's op verschillende locaties in Noord-
Amerika.  

Ze gebruikten hun ERP-systeem (Enterprise Resource Planning), 
Microsoft Business Central, voor de planning, maar dit systeem miste 
geavanceerde tools voor voorraadbeheer. Hun bestelaanpak was, 
met beperkte functionaliteit, gestructureerd en miste 
ondersteunende data, wat leidde tot intuïtie en giswerk.

"Als de voorraad onder een bepaald niveau zakte, wat we 
beschouwden als onze veiligheidsvoorraad, wisten we dat we een 
bestelling moesten plaatsen, maar we wisten niet hoeveel. Dit 
niveau was niet gebaseerd op data en hield geen rekening met 
levertijden“, legt inkoopmanager Zach Fuller uit.



De inkoop werd verder gecompliceerd door de combinatie van 
binnenlandse en internationale leveranciers met wisselende 
levertijden. Tijdrovende bestelprocessen beperkten de beschikbare 
tijd voor strategische taken, zoals het bijwerken van levertijd-
gegevens, waardoor de onbetrouwbaarheid van correcte en tijdige 
bestellingen toenam.  

Deze inefficiënte bestelmethode en het gebrek aan geschikte 
gegevens leidden vaak tot over- of onderbestellingen en 
voorraadtekorten. 

Om ervoor te zorgen dat Nextera haar bedrijfsdoelstellingen kon 
behalen, had het team een ​​systeem nodig dat met Business Central 
zou samenwerken en dat datagestuurde bestellingen en het 
strategisch gebruik van levertijden zou ondersteunen om voorraad-
tekorten te verminderen en het serviceniveau te verbeteren. 



De oplossing

De oplossing
Nadat we de oplossingen hadden bekeken, bleek 
EazyStock de logische keuze vanwege de gebruiks-
vriendelijke interface en geavanceerde functionaliteit 
voor voorraadbeheer. 

Als cloudgebaseerde software 
beschikt EazyStock over een 
kant-en-klare connector voor 
Business Central, waardoor de 
implementatie en het delen van 
gegevens eenvoudig is. 

Door prognosealgoritmen af ​​te 
stemmen op de fase van elk 
artikel in de product-
levenscyclus en de historische 
verkopen, kan EazyStock 
nauwkeurige prognoses bieden. 
Hierbij wordt rekening 
gehouden met diverse 
informatie, waaronder: 

promoties, trends en levertijden, 
zodat we aanbevolen 
bestellingen kunnen doen die 
Zach en zijn team kunnen 
accepteren of bewerken. 

Door toegang te krijgen tot 
aanbevolen bestellingen en te 
weten dat de bestelpunten, 
bestelhoeveelheden en 
veiligheidsvoorraadniveaus 
gebaseerd zijn op gegevens in 
plaats van op gissingen, zou het 
voorraadbeheer van Nextera 
een enorme transformatie 
ondergaan. 



De resultaten

De resultaten

Sinds de implementatie van EazyStock in 2022 heeft 
Nextera het ongestructureerde bestelproces getrans-
formeerd en de controle over de voorraad overgenomen. 

Dankzij een gestroomlijnd bestelproces is de efficiëntie toegenomen en 
is er meer tijd beschikbaar om gegevens te onderhouden en levertijden 
regelmatig bij te werken. Zo wordt gezorgd voor veilige 
voorraadniveaus en wordt het risico op voorraadtekorten verminderd. 

"Omdat EazyStock alles in ogenschouw neemt, brengt het een 
niveau van verfijning in het planningsproces. We keken voorheen 
niet naar historisch gebruik, behalve misschien handmatig om te 
bepalen hoeveel we van een artikel moesten bestellen. We 
begrijpen ook de seizoensgebonden vraag en kunnen de 
voorraadniveaus dienovereenkomstig aanpassen“, legt Zach uit.
legt Zach uit. 



“Omdat EazyStock alles in ogenschouw 
neemt, brengt het een niveau van verfijning 
in het planningsproces. We keken voorheen 

niet naar historisch gebruik, behalve 
misschien handmatig om te bepalen 
hoeveel we van een artikel moesten 

bestellen. We begrijpen ook de 
seizoensgebonden vraag en kunnen de 
voorraadniveaus daarop aanpassen.” 

Zach Fuller
Inkoopmanager



“Wat ik zo fijn vind aan EazyStock, is dat ik een bestelling kan 
plaatsen en de aanbevolen bestellingen kan ontvangen. Ik heb er 
dan ook alle vertrouwen in dat, zolang ik die artikelen goed instel 
en onderhoud, de aanbevelingen van EazyStock precies zijn wat ik 
moet bestellen, of in ieder geval moet nastreven.” 

Het bestellen bij Nextera wordt complexer doordat de vraag naar 
74% van de artikelen onregelmatig is. EazyStock vereenvoudigt dit 
door het meest geschikte prognosealgoritme te selecteren op basis 
van het type vraag en andere criteria. Zach vertrouwt op de 
nauwkeurigheid van de prognose, omdat "de logica van EazyStock
precies doet wat het moet doen". 

Zach moet ook rekening houden met klanten die producten niet altijd 
even consistent bestellen. Dit wordt eenvoudiger gemaakt dankzij de 
prognoseaanpassingsfunctie van EazyStock. Wanneer er een 
onverwachte aanbieding of probleem optreedt, heeft hij de 
flexibiliteit om de prognoses aan te passen. 

We hebben klanten met een grillige productvraag, dus zijn 
aanpassingen aan de prognose essentieel. Als onze klanten 
bijvoorbeeld onverwachte promoties hebben, moeten we daarop 
kunnen inspelen. We gebruiken prognoseaanpassingen om dat te 
beheersen.

Beheer op 
uitzondering

Geen exacte weergave van de EazyStock-gebruikersinterface

“de logica van EazyStock



Het team kan nu strategisch de minimale bestelhoeveelheden 
(MOQ's) van leveranciers beheren dankzij de aanbevolen 
bestelhoeveelheden en orderaanvulfuncties van EazyStock. Als 
bestellingen niet voldoen aan de eisen voor vrachtwagenladingen, 
gewicht, palletaantal of waarde, adviseert EazyStock artikelen met 
een verwachte vraag om het tekort op te vangen. Dit verkleint het 
risico op overtollige voorraad door willekeurige toevoeging van 
artikelen. 

“Het invullen van bestellingen is een enorme hulp geweest voor 
het team. Ik gebruik het voor elke Een leverancier, elke keer weer, 
elke dag",    zegt Zach. Het heeft ook geholpen om de communicatie 
met de sales- en operationele teams te versterken.

"Als het salesteam vraagt wanneer we een bestelling bij een 
bepaalde leverancier gaan plaatsen, kan ik gemakkelijk de 
orderverwerking controleren. Dankzij EazyStock is er veel meer 
vertrouwen in mijn afdeling." 

Om datagedreven besluitvorming te ondersteunen, biedt EazyStock 
diverse rapporten die met één druk op de knop kunnen worden
worden gegenereerd. "rapporten te maken terwijl we bezig zijn, 
afhankelijk van wat we willen analyseren. We kunnen deze dan 
intern delen en combineren met andere data." 

Zach heeft ook samengewerkt met Tony Vitello, Nextera's toegewijde 
klantensuccesmanager, om geautomatiseerde, op maat gemaakte 
rapporten te creëren. 

Geen exacte weergave van de EazyStock-gebruikersinterface

Geen giswerk 
meer of het 
willekeurig 

toevoegen van 
artikelen om aan 
de beperkingen 
van leveranciers 

te voldoen

Filter op waarde, 
hoeveelheid, 

volume of 
gewicht

gegenereerd. Zach om

velke dag.”



"EazyStock biedt de gebruiker zoveel mogelijkheden om het 
systeem aan te passen aan zijn behoeften, terwijl het toch 
gebruiksvriendelijk blijft.”

Tony werkte samen met Zach en zijn team om EazyStock te 
integreren met Business Central en ervoor te zorgen dat iedereen 
vertrouwd was met de software om de beste resultaten te behalen. 
De training werd afgestemd op de behoeften van het team en Tony 
was altijd beschikbaar om vragen te beantwoorden. 

Tony heeft een sterke band opgebouwd met Zach en heeft genoten 
van het zien hun voortgan "De samenwerking met Nextera is 
geweldig. Ze zijn van inefficiënte, ongestructureerde bestellingen 
overgestapt op datagestuurde, geplande aanvulling. Hun 
betrokkenheid en enthousiasme voor verandering maakten de 
training en implementatie gemakkelijk."

Tony is absoluut fenomenaal geweest, en zijn beschikbaarheid en 
bereikbaarheid zijn uitstekend. De prijsstructuur is geweldig. De 
klantenservice en het ondersteuningsniveau zijn fantastisch – ze 
staan klaar om ons met alles te helpen. 

Zach kijkt ernaar uit om verder te werken met EazyStock om te 
profiteren van verdere functionaliteit om de inventaris te stroom-
lijnen Managementprocessen. "EazyStock is geen bedrijf dat 
laat rusten. Ze zijn constant bezig met het verbeteren van het 
systeem, wat bemoedigend is, omdat we daar baat bij zullen 
hebben."

“EazyStock is geen bedrijf dat dingen

van het zien hun voortgang.



Meer 
informatie

Neem contact met ons op en ontdek hoe 
EazyStock uw bedrijf kan helpen. 

Boek een 
demo

https://go.eazystock.com/vraag-een-demo-aan
https://go.eazystock.com/vraag-een-demo-aan
https://go.eazystock.com/vraag-een-demo-aan
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