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Sweef

Sweef Furniture ar en snabbvaxande aktor inom
mobelbranschen som har utmanat traditionella
affarsmodeller med sin helt digitala forsaljningsstrategi.

Foretaget grundades 2011 med visionen att salja kvalitetsmobler till
konkurrenskraftiga priser, utan mellanhdnder, externa aterforsaljare
eller fysiska butiker. Namnet "Sweef" star for Swedish E-Furniture och
speglar foretagets digitala karna.

Vid lanseringen bestod sortimentet av endast tvd bdddsoffor, men
affarsmodellen visade sig snabbt vara framgdngsrik. Med ett tydligt
fokus pd utvalda produkter, effektiv logistik och ldga omkostnader
har Sweef vuxit organiskt och etablerat sig internationellt med
ndrvaro i bade Norge och Tyskland.

Nar intresset for heminredning skot i hojden under pandemin tog
Sweefs tillvaxt ordentlig fart. Idag rymmer sortimentet allt frdn soffor
och fatoljer till inredning, tyger, och numera dven pyjamasar. Trots
expansionen dr sofforna, med sina manga kombinationsmaéjligheter
och valbara material, fortfarande foretagets signum.

Bakom den smidiga kundupplevelsen kravs ett valoljat lagerflode
och en proaktiv inkopsplanering.

I samband med foretagets tillvaxt och ett
byte av affdrssystem, dar valet foll pd
Microsoft Business Central, blev
det tydligt att det saknades
viktig funktionalitet for just
inkopsplanering. Det var
har EazyStock kom

in i bilden.




Fran manuell till mer
datadriven inkopsprocess

Utmaning

Ndr Sweef bytte affarssystem till Microsoft Business
Central upplevde teamet att det var svart att fa en tydlig
overblick over forsdljning, lagernivaer och framtida
behov, nagot som blev en flaskhals i det dagliga arbetet.

Inkopen hanterades till stor del manuellt, sarskilt eftersom
majoriteten av sortimentet tillverkas efter bestallning. En modell som
kraver noggrann och tajmad planering. Samtidigt okade andelen
lagerfoérda artiklar, vilket stdllde dnnu hégre krav pd en mer proaktiv
och datadriven inkopsprocess.

“Business Central ér ett vdaldigt kompetent system, men det
saknas en éverblick éver forsdljning och lagernivder. Det var svdrt
att hitta snabba insikter. SG vi bérjade séka efter en annan I6sning
och hittade EazyStock, och den fdrdiga kopplingen till Business
Central,” berattar Ludvig Ungewitter, VD och Grundare av Sweef.



Bdttre beslutsunderlag och
smidigare arbetsflode

Losning

For att effektivisera inkopsprocessen och fa battre
kontroll 6ver lagernivaerna borjade Sweef soka efter ett
system som kunde komplettera Business Central. Garna
med en fdrdig integration for att undvika en langdragen
implementationsprocess. Valet foll pa EazyStock.

EazyStock stack ut med sin fardiga integration, sitt anvandarvanliga
granssnitt och sitt enkla arbetsflode.

Utdver anvandarvdnligheten blev tillgdngen till relevanta och
lattillgangliga rapporter ett tydligt lyft.



Snabb uppstart och stabil
grund for smartare inkop

Resultat

Implementationen av EazyStock gick snabbt och smidigt.
Redan under sdljprocessen genomfordes en behovsanalys
och en forsta konfiguration, vilket gjorde att Sweef kunde
testa Iosningen tidigt och se nyttan direkt. Den fardiga
integrationen med Business Central, i kombination med
ndra stod fran EazyStocks Customer Success Manager,
gjorde uppstarten rekordsnabb.

"Vi googlade och hittade EazyStock. Vi ville ha ndgot som hade en
férdig integration mot Microsoft BC. "

sager Ludvig Ungewitter, VD och Grundare av Sweef.

Efter ndgra finjusteringar var teamet néjda och kunde snabbt arbeta
vidare i det nya systemet.

Idag anvander Sweef EazyStock som ett dagligt verktyg for att
hantera inkopen av cirka 100-200 artiklar. Systemet ger
inkopsansvariga en stabil grund och tydliga forslag som sparar tid
och forbattrar kvaliteten i inkopen.



“Det &r vissa saker vi gjorde manuelit tidigare som tog ganska
mycket tid. Nu litar vi pd det som kommer fradn EazyStock och vi
far battre kvalitet pd inképen,” sager Ludvig Ungewitter.

Resultatet dr en mer konsekvent och pdlitlig inkdpsprocess. Sweef
upplever att de har farre situationer dar lagret ar for stort eller for
litet for specifika produkter. Det har ocksd frigjort tid till mer
strategiska delar av inkopsarbetet, som att planera for kampanjer
eller storre specialbestallningar. Ludvig utvecklar;

"Vi kan ldgga lite mer tid pa védsentliga saker och fa den hér
grunden snabbare, vilket dr viildigt sként. Annars mdste man
sitta varje vecka och manuellt gd igenom varje leverantér. ‘Ar det
ndgot som bérjar ta slut?’ Det dr sként att vi slipper det.”

Sweef har tagit viktiga steg mot en mer datadriven inkopsprocess.
Med EazyStock som stod har de forbattrat kvaliteten i sina inkop,
minskat manuellt arbete och skapat battre forutsattningar for
fortsatt tillvaxt, bdde i Sverige och internationellt.
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Ta reda pa mer

Ta reda pa hur EazyStock kan hjalpa er att
digitalisera inkopsprocessen och arbeta
smartare.

Boka en demo


https://www.eazystock.com/sv/boka-demo/
https://www.eazystock.com/sv/boka-demo/

