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AL-KO Gardentech

Familjeforetaget AL-KO Kober Group grundades 1931 och ar
idag en ledande leverantor av varumarkena Gardentech,
Automotive och Luftteknik. Var kund, AL-KO Gardentech UK,
dr en gigant inom tradgdrdsutrustning.

Som en ledande tillverkare och distributor fortsatter de att fornya sig
och skapa kvalitetsprodukter inom kategorier for el-, batteri-, bensin-
och robotgrasklippare. De ar aven en av marknadsledarna inom
tradgdrdstraktorer. AL-KO driver ocksd en webbshop ddr du hittar ett
brett sortiment av grdasklippare samt mdnga andra produkter for
skotsel av grasmattor.




Langvariga lagerbrister
och overlager

Utmaning

AL-KO delar upp sina artiklar inom tva huvudkategorier -
over 400 maskiner eller fardiga produkter och hisnande
250 000 reservdelar (dven om inte alla ar aktiva).

AL-KO delar upp sina artiklar i tvd huvudkategorier: 6ver 400
maskiner eller fardiga produkter och hisnande 250 000 reservdelar
(alla ar inte aktiva). Deras forsaljningschef, Lewis Anderson, upplevde
tvd grundldggande problem med lagerhanteringen - ldngvariga
lagerbrister och 6verlager. Detta ledde ftill undermaliga servicenivdaer
och en tendens att bestdlla in lager "for sakerhets skull”.

Efter implementeringen av ett nytt affarssystem, Microsoft NAV, hade
AL-KO forhoppningar om att kunna anvanda systemet aven for
lagerplanering. Men den grundlaggande funktionaliteten for
lagerplanering var inte tillrdcklig och de insdg att om de skulle géra
flertalet anpassningar, sa skulle de dterigen ha skapat ett ihopplockat
system. Lewis och Stewart Anderson, VD pd AL-KO, satte upp mdl for
vad de ville uppna:

1) Forbattra den 6vergripande servicenivdn for att ge bdsta mojliga
service till sina kunder.

2) Forbattra anvandningen av rorelsekapital for att sakerstalla att de
investerar i ratt produkter.



“Var férsdaljning ar vdaldigt séisongsbetonad, sd vi
tar emot forbestallningar fér den kommande
perioden dagligen. Med sd mdénga artiklar kan vi
inte hdlla koll pa alla, men EazyStock justerar
datan dagligen, sa vi behéver inte vdnta till slutet
av mdnaden eller kvartalet fér att fa uppdaterad
data. I stdllet loggar jag in, trycker pda en knapp,

och voila, dar ar den rekommenderade
bestéllningen.”

Lewis Andersson
Forsaljningschef



Specialiserad mjukvara for
inkopsplanering och
lageroptimering

Losning

Lewis och Stewart insag snabbt att de inte hade
tillrackligt med systemstod. Istdllet bestdmde sig Lewis
for att leta efter specialiserad mjukvara for
inkopsplanering och lageroptimering och hittade
EazyStock. EazyStock utmarkte sig inte bara med sin
funktionalitet och kapacitet, utan Lewis foll aven for
flexibiliteten att stdlla in varje artikel individuellt.

Det var dven viktigt att EazyStock dr molnbaserad, sd att man kan
komma at det fran vilken webbldsare som helst, varifrdn som helst.

Lewis uppskattar ocksa hur snabbt de kan komma at den information
de behover for att ta datadrivna beslut. Lewis utvecklar:

"Du behover inte vanta pa att kora en rapport eller visa
instrumentpanelen. Du klickar bara, och det dar dar.”



Okade servicenivder och
drastiskt minskade
fraktkostnader

Resultat

AL-KO drar nytta av EazyStocks avancerade algoritmer
och kapacitet for att uppna sina mal, och resultaten talar

for sig sjalva:

99% 100% 20%

H H

Servicenivaer har 100% i Lagernivaerna har
skjutit i hojden fran serviceniva for minskat med 20 %
65-70 % till 99 %. ett av deras totalt for hela

varumarken. verksamheten.



AL-KO har kopplat EazyStock till Microsoft NAV, vilket gor det
mycket enklare att kontrollera data och undviker behovet av
manuella kontroller i Excel. Med mer exakta prognoser har
servicenivaerna natt en rekordhog niva och restorder och
associerade kostnader forblir konsekvent laga.

Tack vare EazyStocks avancerade algoritmer kan AL-Ko nu fa
prognoser som inte bara ar linjara. | stallet tar EazyStock hansyn till
flera lagerparametrar och lyfter fram trender och toppar i
bestallningar sa att Lewis vet att datan ar korrekt och kan lita pa de
foreslagna bestallningsorderna i EazyStock.

"Var forsaljning ar valdigt sasongsbetonad, sa vi tar emot
forbestallningar for den kommande perioden dagligen. Med sa
manga artiklar kan vi inte halla koll pa alla, men EazyStock
justerar datan dagligen, sa vi behover inte vanta till slutet av
manaden eller kvartalet for att fa uppdaterad data. | stallet loggar
jag in, trycker pa en knapp, och voila, dar arden
rekommenderade bestallningen.”

Lewis upptackte att de ofta fick slut pa relativt lagvardesartiklar,
vilket kostade mycket i extra frakt pa dagliga restorder. Har kom
EazyStocks lagerpolicyer till raddning.

Genom att arbeta med AL-KO dedikerade Customer Success
Manager, klassificerade Lewis alla artiklar med hjalp av ABC-analys.
Med alla artiklar grupperade som A, B, C, D eller E,

kan EazyStock rekommendera lagernivaer
for var och en, vilket har 6kat
uppfyllandegraden och minskat
fraktkostnaderna for

restorder drastiskt.




"Om en artikel var restnoterad kunde vi spendera dubbelt sa
mycket pa frakt som pa sjalva bestallningen, vilket ar orimligt.
Med hogre uppfyllandegrader skickar vi farre paket, vilket
minskar frakt- och forpackningskostnader och &r smidigare for
kunden, vilket gor AL-KO till ett palitligt varumarke."

Enligt Lewis &r dven EazyStocks rapport "Risk of run-out™ hjalpsam.
Genom att ange leveranstider for leverantorer i EazyStock kan
systemet varna Lewis nar en artikel behdver ombestallas, vilket
innebar att han kan forhindra lagerbrister och bibehalla
servicenivaerna. Denna extra synlighet mojliggor starka
leverantorsrelationer eftersom de far bestallningar inom sin ledtid,
vilket hjalper dem att tillhandahalla god service.

”Nar EazyStock skickar en varning kan jag kontakta leverantéren
ochseomde kan lagga till extra artiklar till en befintlig
bestéllning eller lagga en ny bestallning. Rapporten "Risk o frun-
out” har gjort det mojligt for oss att bibehalla en uppfyllandegrad
pa 100 % i over ett ar for ett varumarke, vilket ar fantastiskt. Vara
kunder kan lita pa att vi levererar.”

EazyStock flaggar aven avvikelser i forsaljningsorders sa att det ar

enkelt att kontrollera om datan ska inkluderas i prognoserna. Lewis

granskar nu avvikelse-rapporten var fjarde vecka for att sdkerstalla
att data och prognoser forblir korrekta.

"Att kunna kontrollera denna information regelbundet gor det
mycket enklare att identifiera orsaken till avvikelsen och halla koll
pa den.Jag vet om det var en engangsbestallning for en kund,
om det ar en ny produkt, en genuin avvikelse eller ett fel."

Sammanfattningsvis har AL-KO utnyttjat kraften i EazyStock for att
uppna sina mal och positionera sig som en fortsatt gigant inom
tradgardsutrustning.



Boka endemo



https://go.eazystock.com/boka-demo
https://go.eazystock.com/boka-demo

