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Araco

Araco International ist ein schnell wachsender Grof3handler
von Werbegeschenken.

Seit mehr als 25 Jahren ist das Unternehmen zu einem Spezialisten im
Textilmarkt herangewachsen und sie verkaufen alles - von Huten
jeglicher Grofie und Farbe bis hin zu personalisierter Sportbekleidung.
Zusatzlich zu der Zentrale und dem HauptNDruckwerk in Enschede
besitzt Araco ein Druck- und Stickwerk in Cluj (Rumadnien) sowie eine
Druck- und Bekleidungswerkstatt in Stefan Vodd (Moldawien). Durch
diese Sparten ist Araco in der Lage, Flexibilitat, schnellen Service und
kurze Lieferzeiten von individuell gefertigten Produkten anzubieten.




Die Herausforderung

Die Herausforderung

Araco managt seit Jahren seine Geschaftsprozesse mit
Microsoft Dynamics NAV, und das mit zufriedenstellenden
Resultaten. Jedoch wollte sich das Unternehmen
weiterNentwickeln und strebte Verbesserung an, was mit
der derzeitigen Situation zu Herausforderungen fiihrte.

"Die Winsche unserer Kunden stehen immer an erster Stelle und
wir gewdhrleisten Artikel zu kostengtinstigen Preisen und einen
exzellenten Service. Um dem gerecht zu werden und zudem die
Servicelevel hoch zu halten, musste unser Bestand reduziert
werden und wir benétigten einen tieferen Einblick in unsere
Bestdnde. Durch viele saisonale Artikel und lange Lieferzeiten der
halbfertigen Produkte unserer Lieferanten aus Asien, war dies kein

Selbstverstédndnis,” sagte Erwin van der Wouden, Supply Chain
Manager bei Araco.

Die Dynamics NAV Standard-Losung konnte diese Bedurfnisse von
Araco nicht erfullen, da es keine umfangreiche Funktionalitat fur
Bestandsoptimierung und Nachfrageprognosen besitzt. Hier kam
EazyStock ins Spiel.



Das Ergebnis

Das Ergebnis

Araco kam in Kontakt mit EazyStock liber unseren
niederlandischen Partner SucceedIT.

“Succeed|IT besitzen ein breites Wissen und Expertise mit
Dynamics NAV

, der eine nahtlose Integration mit EazyStock erlaubt’,
erklart Erwin van der Wouden. "Auf eine transparente und ehrliche
Art und Weise, diskutierten sie die Méglichkeiten und
Unméglichkeiten mit uns. AuBerdem haben sie gro3artige
problemlésungsorientiere Fdhigkeiten und wissen diese
einzusetzen. Sie dachten im Einklang mit uns und verstanden, was
wir uns winschten.

EazyStock nimmt die Komplexitat aus der Bestandsoptimierung
durch eine benutzerfreundliche Software fur Nachfrageprognosen,
Bestandsmanagement und den Einkauf.

. Wir k6nnen zum Beispiel sehr einfach
feststellen, wie die jahrlichen Absdtze von Trends in den
Nachfragemustern beeinflusst werden.
informiert uns lber Bestandswert, Umschlagshdufigkeit und
Servicelevel.”



"Sechs Monate nach der
Implementierung haben wir bereits 12%
Einsparungen in den Bestdnden realisiert
und wir erwarten, dass wir innerhalb
eines Jahres mit EazyStock eine Ersparnis
von 25-30% erreichen werden. Das gibt
uns einen sehr guten ROI; bereits in den
ersten drei Monaten waren die
Implementierungskosten vollstéindig
wettgemacht.”

Erwin van der Wouden
Supply Chain Manager
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Erfahren Sie mehr

Um herauszufinden, wie EazyStock Ihr
Unternehmen unterstiitzen kann, nehmen Sie
Kontakt auf.

Demo buchen


https://go.eazystock.com/buchen-sie-eine-demo

